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PRO—-SPB

1. Introducdo

A Livrelec surgiu através do desejo de empreender de trés

bolsistas do Programa para Formacdo de Agentes de

Sustentabilidade do Software Pdblico Brasileiro (PRO—SPB).

Os fundadores da Livrelec participaram do Nuicleo
Tematico, uma componente curricular que € uma das acdes do
PRO—-SPB, onde aprenderam muito sobre o Portal do Software
PUblico Brasileiro (PSPB), as leis relacionadas ao temo vigentes no
Brasil e sobre empreendedorismo. Ainda no ndcleo vislumbraram a
possibilidade de negocio usando uma ideologia livre, voltada para
servicos, o que mexeu com os alunos, os motivando a conhecer um
pouco mais sobre o Software Piblico Brasileiro (SPB) e a participar

da selecdo para o PRO—SPB.
2. Incubacdo

A Livrelec iniciou suas atividades apds uma selecdo da
Incubadora do Semidrido (ISA) sediada no IF—Sertd&o PE onde se

encontra na fase de pré—incubacdo.

Nessa fase, a empresa conta com o apoio de profissionais

que auxiliam na sua formacdo, através de reunides e consultorias,

indicacdo de acdes e produtos a serem desenvolvidos, a fim de

estruturar o modelo de negdcios.
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3. Modelo de Negbcio

O perfil dos servicos oferecidos procura atender a questdo
gerencial de forma estratégica, financeira e de conteddo. Com

servicos diferenciados para cada tipo de publico:

« Para a gestdo publica, que engloba prefeituras, camaras de
vereadores, secretarias municipais e escolas os servicos se
pautam na melhor administracdo de recursos materiais e de
pessoas, automatizacdo desses processos e solugdes que

respeitem a Lei de Acesso a Informacdo.

 Para o setor privado, micro e pequenas empresas, sAo
oferecidos servicos de gestdo estratégica, financeira e de
contetdo a fim de auxiliar o empreendedor no gerenciamento
do seu negdcio minimizando custos € coordenando processos,
divulgando seu produto e melhorando o contato do mesmo

com seus clientes.
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Fundacdo Universidade Federal do Vale do S&o Francisco (UNIVASF)
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4. Recursos

A Livrelec ndo conta com todos os recursos necessarios para uma
boa introducdo no mercado, o que torna fundamental o apoio da
incubadora, que procura suprir tais necessidades por precos
simbdlicos, em que sdo oferecidos auxilios que vdo desde
captacdo de recursos, gestdo de negdcios, reducdo de riscos ate
recursos materiais, para que a empresa se apresente ao mercado
de maneira competitiva. A Tabela 1 apresenta os principais custos
que a Livrelec teria, na tfase de incubacdo, caso ndo contasse com

o apoio da ISA

Descricao Periodo Valor
Consultoria Semestre R$ 2.160,00
Internet Semestre R$ 125,00
Energia — IF—Sertdo PE
Aluguel de sala Semestre R$ 300,00
Registro de marca — R$ 1500,00
Participagdo em eventos Semestre R$ 1.000,00

Total Semestre R$ 5.085,00

b. Dificuldades

A Livrelec possui algumas dificuldades como falta de recursos
financeiros e falta de know—how de mercado. Toda empresa de
tecnologia da informacdo precisa de recursos para equipamentos,
locomogdo, equipe multiprofissional, logistica, entre outros.
Necessita também de conhecimento do mercado para guiar seus

PASSOS A0S hegocios mais rentaveis.
6. Apoio

Agradecemos todo o apoio que nos foi dado por Jorge Cavalcanti

do Colegiado de Engenharia de Computacdo (CECOMP) e Jodo

Sedraz do Colegiado de Engenharia Civil (CCIVIL)
coordenadores do PRO—-SPB, de Luis Felipe Coimbra Costa do
Ministério do Planejamento, diretor do DeGSI/SLTI e de Maria G.
C. Lira, Administradora da ISA.

/ Consideracgdes finais

Considerando o exposto, o vinculo empresa—universidade
apresenta—se como uma importante contribuicdo para o alcance
de dois objetivos: o aumento da interacdo entre o setor
empresarial e as instituicbes académicas; e a geracdo de
produtos, processos e servicos decorrentes da adogcdo de novas

tecnologias.
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